
Die Power von Social Media





Warum Social Media?
• Kostenlos 

• Geringere Zeitinvestition 

• People Business —> Aufbau von Beziehungen  

• Storytelling 

• Gewinnung von Kunden und Partner



Wie finde ich meine Zielgruppe?
• Mit wem möchtest du am liebsten zusammenarbeiten? (Traumkunde/Traumpartner) 

• Erstelle deinen persönlichen Avatar 

-Männer oder Frauen? 

-Familienstand? 

-Alter? 

-Kinder und wie viele? 

-Woher kommt die Person? 

-Wo findest du sie? (Café, Fitnessstudio, auf Reisen etc.) 

-Charakter? (Strukturiert, herzlich, weltoffen) 



WICHTIG
• Roter Faden auf deinem Social Media Account 

• Wofür stehst du? 

• Wo hast du dich positioniert? 

• Welchen Mehrwert können sie von dir erwarten? 

—> verbinde deine Nische sowohl mit dir und deinem Leben als auch 
mit den Werten von JP+



To Do’s

1. Posten 

2. Liken 

3. Storys 

4. Kommentieren



Posten

• Mehrwert Post 

• Frage Post



Storys

• Beste Möglichkeit Menschen kennenzulernen —> persönlicher  

Nimm sie auf deiner Reise mit: sei ehrlich, authentisch, ungeschminkt, 
verschlafen, Bowl verschüttet, sei echt! 

• Mit den Storyviewern ins Gespräch kommen



Storys
• Umfragen in den Stories: 

Frage stellen: Würdest du auch gerne eher losgelöst von anderen Meinungen sein und deinen eigenen 
Weg gehen? 

Button links: Ja! Würde ich gerne                Button rechts: Wie geht das? 

Nach Abstimmung baust du das Gespräch auf: 

„Hallo liebe xxxx, vielen Dank, dass du an meiner Umfrage teilgenommen hast! :) Du hast gesagt, dass 
du auch gerne mehr deinen eigenen authentischen Weg gehen möchtest. Ich kenn das von mir von 
früher. Da habe ich ganz viel auf die Meinung von anderen Menschen Wert gelegt, weil ich einfach 
Angst hatte, ausgeschlossen zu werden, wenn ich meine eigene Meinung vertrete und ja… mich 
interessiert deine Geschichte. Erzähl doch mal, wie sieht es bei dir aus? Vielleicht kann ich dir den 
einen oder anderen Tipp geben! :) 

—> Gespräch ist aufgebaut



Kommentieren
• Ehrliche und aufrichtige Anerkennung - jeder freut sich über einen 

Kommentar! 

• Je persönlicher und individueller, desto besser 

• Beispiel: Das gelbe Kleid steht dir sooo gut xxxxx! Wie du strahlst! :) 
Hab einen wunderschönen Abend und liebste Grüße aus Rostock! :) 

—> Schreibe Kommentare, die in Erinnerung bleiben!



Facebook

• Freundschaftsanfragen 

• Persönliche Geburtstagswünsche 

• Gruppen



Die meisten Menschen wollen kein Business aufbauen oder über 
Social Media Geld verdienen. Sie wollen Unterhaltung und Spaß!



Hör auf, fünf- und sechsstellige Monatseinkommen zu bewerben!



Hör damit auf, Arbeitsplätze oder Ausbildungen schlechtzureden und 
alles auf den kleinsten gemeinsamen Nenner herunterzurechnen.





Kontinuität
• Langfristigkeit: egal was du im Leben machst, wenn du es 

kontinuierlich tust, werden Ergebnisse kommen! 

• Täglich posten: Feed oder Stories —> erhöht Sichtbarkeit und du 
bleibst in Erinnerung! 

• Ziel: Werde deine eigene Marke! 

Je länger du auf Social Media bleibst und deine Marke und dein 
Geschäft aufbaust, desto mehr Glaubwürdigkeit hast du!


